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Ubernahme mit exzellentem Wertsteigerungspotenzial

Mit der Ubernahme der Consinto GmbH, eines mittelstindischen IT-Beratungshauses mit hervorragender
SAP-Kompetenz, ist der DATAGROUP AG ein weiterer entscheidender Schritt auf dem Weg zum Full-Service
IT-Dienstleister gelungen. Consinto, das 2011 einen hoch profitablen Umsatz von rund 50 Millionen Euro erwirt-

schaftet hat, gehort riickwirkend ab 1. Januar 2012 zum Unternehmen.

Auf Basis der Liinendonk-Studie ,,Fiihrende IT-Beratungs- und IT-Service-Unternehmen in Deutschland 2010
wiirde DATAGROUP mit Consinto zu den Top 16 der deutschen IT-Service-Unternehmen gehoren. Financial.de
hat den CEO Max H.-H. Schaber befragt, wie der DATAGROUP-Aktionar die flinfzehnte Akquisition nach dem

Borsengang einordnen soll.

e Interview DATAGROUP AG

? financial.de: Herr Schaber, Gratulation zur (iberraschenden Ubernahme der
Consinto GmbH, die Sie ja mit einem EBITDA-Multiplikator von deutlich unter 5
erwerben konnten. Welche Cross-Selling-Effekte kénnen Sie mit diesem Erwerb
fiir DATAGROUP in der Zukunft planen?

wp Max Schaber: Consinto ist langjahriger Partner der SAP fiir verschiedene
Lésungskomponenten und zertifizierter SAP Advanced Hosting Partner. Fur
DATAGROUP ergibt sich durch die nun erworbene SAP-Lésungskompetenz die
hervorragende Maoglichkeit, ihren bestehenden Kunden im gehobenen Mittel-
stand ein vergréRertes Servicespektrum anzubieten. Wir werden damit zu einem
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Mit Consinto sollen bei dem vorhandenen Kundenstamm sogenannte Cross-Sellings-Effekte greifen.

One-stop-Shop fur unsere Kunden, denen wir von der kostengunstigen Standard-
I6sung bis hin zur komplexen Problemlésungskompetenz alles aus einer Hand
anbieten konnen. Fir Consinto ergibt sich im Gegenzug die Moglichkeit, ab sofort
IT-Infrastruktur Services anzubieten, die der DATAGROUP-Konzern in hoher
Qualitat leisten kann. Darlber hinaus gibt es eine ganze Reihe weiterer Syner-
gien: Die von der Inshore Software Service GmbH, einer Tochtergesellschaft der
Consinto, erbrachten Nearshore Application Services verbessern bei einer gleich-
zeitig Uberaus wettbewerbsfahigen Kostenstruktur unsere Flexibilitat in der Ab-
wicklung unserer Kundenauftradge. Und durch die ausgewiesene Kompetenz der
Consinto im Bereich des Betriebs von Rechenzentren, insbesondere bei Mission
Critical Outsourcings, erweitert DATAGROUP ihr Angebot in diesem Bereich.

9 financial.de: Welches mittelfristige Umsatz- und Ergebniswachstum erwarten Sie

bei der Consinto GmbH?

wp» Schaber: Consinto bedient ein hochwertiges Kundenportfolio aus dem geho-
benen Mittelstand und der GroRindustrie. Mit diesen Kunden konnte Consinto
selbst im wirtschaftlich teilweise schwierigen Jahr 2011 ein Umsatzwachstum von
13 Prozent und nachhaltige Profitabilitat erzielen. Aufgrund der Cross-Selling-
Potenziale in den komplementaren Kunden- und Produktstrukturen erwarten wir,
dass die Gesellschaft sich in Zukunft Gberdurchschnittlich gut entwickeln wird.
Mittelfristig erwarten wir in einem allgemein stabilen wirtschaftlichen Umfeld ein
organisches Wachstum von 5 bis 10 Prozent p.a.
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financial.de: Bewerten Sie den Kaufpreis mit einem EBITDA-Multiplikator von 5
als glinstig?

Schaber: Der Kaufpreis flr Consinto liegt sogar deutlich unter dem Faktor 5 auf
Basis des Ergebnisses 2011. Consinto ist damit wesentlich glnstiger bewertet
als DATAGROUP selbst. Angesichts der erworbenen SAP-Lésungskompetenz —
eines wichtigen Schlissels zur Erhéhung unserer Profitabilitdt — der komplemen-
taren Kundenportfolien und nicht zuletzt der soliden Eigenkapitalbasis glaube
ich, dass wir einen Unternehmenskauf getatigt haben, der fur die Aktionare der
DATAGROUP ein exzellentes Wertsteigerungspotenzial beinhaltet.

financial.de: Wie soll denn die Kaufpreisfinanzierung von ca. 23 Millionen Euro
erfolgen?

Schaber: Wir haben den Verkaufer an den Chancen und Risiken der zukinftigen
Entwicklung bei der Consinto Uber einen Earn-out beteiligt. Daher betragt die
erste Kaufpreiszahlung nur 17 Mio. Euro, weitere Zahlungen sind an die Entwick-
lung der Consinto in den Jahren 2012 und 2013 geknipft. Diesen Betrag kénnen
wir teilweise aus freier Liquiditat und der Nutzung bestehender Linien bedienen.

Uberblick DATAGROUP AG

* Borsennotierung im Entry
Standard seit September 2006

= Grindung im Jahr 1983

= IT-Services, IT-Consulting

und IT-Solutions * Wechsel in den Prime Standard

202
= 18 eigene Standorte und
40 Franchisenehmer-

Lokationen in D

Geschaftsjabr 2010/11 (2009/10)

= Umsatz: = 107 Mio. EUR (&)

= rund 1.300 Mitarbeiter (EUR 80,5 Mio.)

= EBITDA: 7 Mio. EUR (e}
(EUR 8,2 Mio.)

= Kunden aus Wirtschaft
und dffentlichen

Verwaltungen * DATAGROUP Ssandon

« DATAORDUP Blasdord urd Frasching Slandod
« DATAGROUP Frarchising-Slandor

Mit der Ubernahme der Consinto GmbH ist die DATAGROUP AG noch besser aufgestelit.

Zusatzlich setzen wir zukiinftig verstarkt ein extrem glnstiges verdecktes Factor-
ing ein. Diese MalRnahme hat daneben positive Effekte auf die Bilanzstruktur.
Darlber hinaus nehmen wir neues Fremdkapital auf. Wenn ich jedoch das Ver-
haltnis von Net Debt zu EBITDA betrachte, wird sich dieses nach der Akquisition
— aufgrund des Uberdurchschnittlichen EBITDA der Consinto — verbessern.
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financial.de: Das heil3t, DATAGROUP wird in absehbarer Zeit das EBITDA nicht
durch eine Kapitalerhbhung verwéssern. Ist das richtig?

Schaber: Wir wollen eine nachhaltig solide Finanzierungsstruktur bei optimaler
Eigenkapitalrendite fur DATAGROUP. Wir wollen aber auch Wachstum fur die
Gesellschaft und werden weiterhin Akquisitionschancen nutzen, sofern diese
wertschopfend fir die Gesellschaft sind. Das heildt, wir werden das Kapital nur
erhéhen, wenn die damit langfristig zu erzielenden Ertrage die anteilsmafige
Verwasserung der Aktionare Uberkompensieren, d.h. wir langfristig das Ergebnis
je Aktie steigern konnen. Eine weitere Voraussetzung ist, dass das Kursniveau
unserer Aktie nahe an ihrem inneren Wert liegt.

financial.de: Wie hoch wird der Dienstleistungsanteil in der Gruppe nach der
Integration der Consinto GmbH liegen?

Schaber: Wir integrieren nicht im klassischen Sinn, sondern gliedern die Ge-
sellschaften in die DATAGROUP ein. Die Wahrung der eigenen Identitat und der
Kultur der Ubernommenen Gesellschaften ist ein wesentlicher Faktor bei der Bin-
dung von Mitarbeitern und Kunden. Wir werden mit dieser Akquisition unserem
Ziel, den Anteil hochmargiger Dienstleistungen am Umsatz der DATAGROUP zu
steigern, einen groRen Schritt naher kommen. Hierflr ist naturlich der ohnehin
hohe Dienstleistungsanteil in der Consinto verantwortlich, die Realisierung von
Cross-Selling-Synergien werden diesen Effekt aber noch verstarken. Wie schnell
sich diese Effekte auf unsere G&V durchschlagen, kdbnnen wir nicht exakt vorher-
sagen, aber wir gehen grob davon aus, dass der Dienstleistungsanteil am Ge-
samtumsatz im Geschaftsjahr 2011/12 deutlich Uber 70 Prozent liegen wird. Im
abgelaufenen Geschaftsjahr lag dieser Wert bei tUber 60 Prozent.

financial.de: Wie lauft denn aktuell das angestammte Geschéft, spiiren Sie
einen konjunkturellen Riickgang?

Schaber: Wir kdnnen an unserem Geschaft derzeit keinerlei Anzeichen fir eine
Abschwachung der Inlandskonjunktur erkennen. Im ersten Quartal haben wir
eine deutliche Steigerung gegenlber dem vergleichbaren Vorjahreszeitraum er-
zielt. Dieser Start lasst uns auf eine gute weitere Entwicklung fiir das Geschafts-
jahr 2011/12 hoffen.

financial.de: Herr Schaber, besten Dank fiir das Interview.




